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M it dem Wachstumsziel
vor Augen gründete

1991 der Diplom-Ingenieur
Sammy Gharieni sein Unter-
nehmen, die damalige Electro
Medical Gharieni GmbH, in
Duisburg. 15 Jahre später be-
findet sich die heutige Gha-
rieni GmbH immer noch auf
Expansionskurs. Was einst als
Großhandelsgesellschaft für
Fußpflege und Kosmetik be-
gann, hat sich inzwischen zu
einem stattlichen Unterneh-
men mit über 70 Mitarbeitern
und eigenen Produktionsstät-
ten entwickelt. 
Hinter dem enormen Auf-
schwung steht eine solide und
exponierte Firmenkonzeption
mit einer stabilen Firmenphi-
losophie: „Den Wunsch eines

jeden Kunden
zu erfüllen und
gleichzeitig des-
sen Ansprüchen
gerecht zu wer-
den.“ Um diese
Kriterien jedoch
zufriedenstel-
lend zu erfüllen,
entschied man
sich kurz nach
dem Gründungs-
jahr zur Errichtung einer ei-
genen Produktionsstätte für
den Vertrieb in Deutschland.
Das Geschäft mit Kabinenein-
richtungen für Kosmetikinsti-
tute konnte nun durch Eigen-
produktionen optimiert und
ausgebaut werden. Nicht lan-
ge dauerte es, bis auch der ap-
parative Bereich für Kosme-

D as müssen wir un-
bedingt wiederho-

len!“ war das allseitige
Resümee zum Tag der
offenen Tür bei Neu-
bourg Skin Care in Gre-
ven am 30. September
2006. Von weit her wa-
ren die Besucher ange-
reist, um sich den neu-
en Firmenkomplex an-
zusehen und das Neu-
bourg-Skin-Care-Team
persönlich kennen zu
lernen. Neben einer Führung
durch das Verwaltungsge-
bäude und das Logistikzen-
trum konnten bei der Haus-
messe zu günstigen Messe-
preisen Allpresan ® und All-
premed ® Produkte direkt vor
Ort gekauft werden. Aber
auch für das leibliche Wohl
wurde gesorgt: Ob Hot Dogs,
Grillfleisch, Salate, Kuchen
oder Eis – für jeden Geschmack
war etwas dabei. Mit einer
großen Hüpfburg, einem Bal-
lonkünstler, einem Zauberer

und einer Carrera-Bahn ka-
men selbst die Kleinsten auf
ihre Kosten. Bei der Tombola
zu Gunsten der Aktion „Licht-
blicke“ wurden Lose im Wert
von rund 1400 Euro gesam-
melt – dies war nicht nur ein
Anlass zur Freude für die Ge-
winner der Musical-Reise. 
Alles in allem war der Tag der
offenen Tür eine gelungene
Ve ranstaltung, die sowohl die
Gäste als auch die Gastgeber
in schöner Erinnerung behal-
ten werden. red

Neubourg Skin Care: 

6 Ein erfolgreicher Tag der
offenen Tür

tik und Fußpfle-
ge aufgrund der
enormen Nach-
frage in das An-
gebotsprogramm
aufgenommen
wurde. „Das war

ein richtiger Schritt in die Zu-
kunft“, merkt Sammy Ghari-
eni an und verweist auf seine
nicht zum Stillstand kommen-
de Markenproduktion „Made
in Germany“, deren Entwick-
lung eben falls in der Zentra-
le, die inzwischen in Moers
ansässig ist, stattfindet. Und
der Erfolgt gibt ihm Recht.
Heute stehen schon wieder
di e Bag ger auf dem erst im
Jahr 2002 bezogenen Fir-
men gelände: Eine wei tere Hal-
le mu ss angebaut werden. 
Der Grund hierfür ist das
enorm gestiegene Exportge-
schäft. In mehr als 40 Länder
weltweit werden Kabinen,
Liegen, kosmetische und me-
dizinische Ap parate sowie Zu-
behörteile geliefert. Die For-
schungs- und Entwick lungs-
abteilung unter Leitung von

Dipl.-Ing. Sammy
Gharieni erhält welt-
weite Aufträge, un-
ter anderem aus den
USA und aus Japan.
Dieses verdiente
Ve rtrauen ist sicher-
lich auch der Zer tifi-
zierung des Quali-
tätsm a n a g e ments
der Unternehm ens-

abläufe im Jahr 2003 zu ver-
danken.
Als innovativ denkender Un-
ternehmer hält Sammy Gha-
rieni für den Start in das Ju-
biläumsjahr für alle Kunden
und Interessenten einige at-
traktive Überraschungen pa-
rat. Neben einem super ge-
lungenen und extrem bedie-
nerfreundlichen neuen Inter-
netauftritt steht aber das „To-
tal-Wellness-Konzept“ an vor-
derster Stelle. Dahinter ver-
birgt sich entsprechend dem
Kundenwunsch ein individu-
elles Wellnessprojekt, das von
der Konzeption über Planung,
Einrichtung und Realisierung
alles „aus einer Hand“ bein-
haltet. Gemeinsam mit einem
Architekten wird entspre-
chend dem Budget ein Neu-
oder Umbau geplant und kon-
zipiert. Die Kompetenz in der
Gesamt konzeption reicht bis
hin zu Geräteschulungen; und
dies beispielsweise auch in der
Fußpflege. Sie sind ab sofort
Bestandteil der neuen Service-
leistungen in Moers. red
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Jubiläum bei der Gharieni GmbH:

6 Immer expansiv und 
exponiert

Professionelle Fußmassage 
Bei jedem ihrer Seminare spürt man deutlich, dass für 
Dr. Maria Noszvai-Nagy die Thematik Fußmassage, Aku-
pressur und Reflexzonen eine echte Herzensangelegenheit
ist. Kein Wunder also, wenn sie seit Jahren von den Semi-
narteilnehmern bestürmt wurde, ihre ganz spezielle Form
der energetischen Fußmassage in Buchform wiederzuge-
ben. Der vielfache Wunsch von Seminar-
teilnehmern hat die Hellmut Ruck
GmbH dazu veranlasst, zu dem Thema
„Fußmassage“ ein kleines Buch her-
auszugeben. Für 9,25 Euro (zzgl.
Mwst) ist es zu bestellen bei:
Hellmut Ruck GmbH
Daimlerstr. 23
75305 Neuenbürg
Telefon: 07082/94 42–0 
Fax: 07082/94 42–222

Buchtipp:


