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Ein eigenes Kosmetikstudio
ist fiir viele von Ihnen das
Ziel nach Ihrer Ausbildung. Soll
dieser Traum dann in die Tat
umgesetzt werden, ist perfekte
Planung gefragt. Schlief3lich
wollen und sollen Sie sich ja
langfristig erfolgreich auf dem
Markt durchsetzen.

Neben der Wahl der richtigen
Location ist die Kabinenausstat-
tung entscheidend. Doch was
ist hier ein ,Muss“? Was wére
empfehlenswert? Und worauf
konnen Sie zundchst einmal ge-
trost verzichten? Sicher haben
Sie hier ganz klare Wiinsche
und Vorstellungen. Doch mogli-
cherweise dndern sich diese im
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Laufe der Zeit. Gut dann, wenn
Sie schon im Vorfeld Entschei-
dungen getroffen haben, die Ih-
nen hier Vielseitigkeit erlauben.
Deshalb spielt zum Beispiel die
Art der Behandlungsliege eine
wichtige Rolle.

Denken Sie aber auch daran:
Ihre Ausstattung wird Sie tiber
viele Jahre hinweg begleiten.
Hier nervt nichts so sehr wie
etwa eine Liege, die wackelt und
klemmt. Zeigt dann auch noch
das Liegenpolster schon nach
kurzer Zeit erste Verschleifder-
scheinungen, ist der Verdruss
grof3. Aber auch Thre Kunden
werden von solch einem Equip-
ment wenig {iberzeugt sein ...

Zu denvielen Fragen bei
einer Neugriindung wol-
len wir Ihnen mit diesem
Magazin eine Orientie-
rungshilfe bieten — unab-
hangig davon, welche Produkte Andreas Beckmann
Sie von welcher Firma spéter Vertriebsleiter
wahlen. Sollten Sie sich bei dem der Gharieni Group
grofden Schritt in die Selbst-

standigkeit fiir uns als Partner

entscheiden, freuen wir uns auf

die Zusammenarbeit mit Ihnen.

Aufjeden Fall wiinschen wir Th-

nen viel Erfolg, wenn es fiir Sie

heifdt: Endlich durchstarten!
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... mit dem’‘richtigen Know-how

start-up

Damit Sie als Existenzgriinder erfolgreich sind, bendtigen Sie
ein gut durchdachtes Konzept, geeignete Raumlichkeiten und
die zu beidem passende Ausstattung. Wenn hier alles stimmt,
ist das die Basis fir einen erfolgreichen Start und langfristig fur
eine positive Resonanz lhrer Kunden.

lanung ist das alles ent-
P scheidende Stichwort,

wenn es an die Griindung
eines Studios geht. Doch bevor
Sie sich der Ausstattung wid-
men, sollten Sie sich tiber des-
sen Ausrichtung im Klaren sein.
— Natiirlich, Sie wollen Treat-
ments fiir Beauty und Wellness
anbieten. Aber das offerieren
andere auch. Als Neueinsteiger
miissen Sie sich auf dem Markt
behaupten; das heifdt Kunden
anziehen und halten. Was also
bieten Sie an, um fiir Kunden
interessant zu sein und sie zu
begeistern? Diese Entschei-
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dung beeinflusst dann nicht nur
die Wahl des Liegentyps son-
dern eventuell auch die appara-
tive Ausstattung; und idealerwei-
se den ,Look" ihres Mobiliars
und Ambientes. Denn wenn sich
Ihr Behandlungsschwerpunkt
in der Optik Ihres Studios wider-
spiegelt, bieten Sie ein stimmiges
Gesamtkonzept. Dieses gibt [h-
rem Institut ein , Alleinstellungs-
merkmal” (Unique Sellingpoint
— USP). Und mit einem perfek-
ten USP machen Sie sich un-
verwechselbar, das heifdt, Sie
heben sich auch von Ihrer Kon-
kurrenz ab (s. Kasten).

~
Welches Konzept?

Worauf soll der Schwerpunkt ]
Ihres Behandlungskonzeptes
liegen? Beispielsweise auf appara-
tiver bzw. medizinischer Kosmetik
oder vielleicht auf Naturkosmetik
oder Ayurveda-Treatments? Natir-
lich gibt es etliche weitere Moglich-
keiten, die Sie in einem Brainstorming
auflisten sollten, sofern Sie noch kei-
ne klaren Vorstellungen haben.

In erster Linie ist bei der Wahl Ihres
Konzeptes entscheidend, dass der
Schwerpunkt lhrer Personlichkeit
und Ihrem Know-how entspricht.
Denn nur wenn Sie sich mit Ihrem
Angebot identifizieren konnen, wir-
ken Sie auf Ihre Kunden authentisch
und dadurch Uberzeugend. Fragen
Sie sich deshalb:

e Was liegt mir? Worin bestehen mei-
ne Starken?

* Welches spezielle Know-how be-
sitze ich?

e Welche Angebote und Produkte
gehoren dazu?

e Welche Ausstattung und welches
Ambiente passen dazu?

© Foto: lenets_tan - Fotolia



Entscheidend: Location & Lage

Mit dem Standort steht und fallt der
Erfolg lIhres Studios. Beurteilen Sie
deshalb jedes Ladenlokal nach fol-

genden Kriterien:

e Wie ist das Umfeld? (Dies ist ent-

ara

¥)

scheidend fiir die Hohe der Kaufkraft Inrer méglichen Kunden.)

¢ Wohnen geniigend potenzielle Kunden im Umfeld? Oder liegt
die Location in einer Umgebung mit hohem Publikumsverkehr?

» Reicht der Raum des Ladenlokals? (Wichtig sind hier auch die
Vorgaben der Arbeitsstattenverordnung zum Beispiel hinsichtlich

Anzahl und Ausstattung der Sanitérraume.)
e Wie hoch sind die Nebenkosten? Und im Fall einer Staffelmiete,

wie hoch wird diese steigen?

* Gibt es Kosmetik-Studios in der ndheren Umgebung? (Wenn
ja, wieviele und wie préasentieren sich diese?)

e Wie ist die Verkehrsanbindung, und wie sieht es mit Park-

moglichkeiten aus?
N

v

Steht Ihr Konzept, geht es zum
nachsten Schritt: der Frage nach
dem Standort und den Raumlich-
keiten Ihres Institutes (s. Kasten

oben). Erst wenn Sie ein geeig-
netes Objekt gefunden haben,
folgt Schritt 3: die Planung Threr
Einrichtung.

Das , A und O“: lhre Ausstattung

Qualitat und Funktionalitat, aber auch Kosten und Konkurrenz-
fahigkeit sind die wesentlichen Eckpunkte, wenn es um die
Planung lhrer Studio-Ausstattung geht.

ir Sie als Existenzgriin-

derInisteswichtig, kein Geld
in vielleicht zunachst unnoétiges
Equipment sowie in tiberfliissi-
ge Ausstattungsextras zu ste-
cken. Dennoch empfiehlt es sich,
vorausschauend und moglichst

qualitativ hochwertig zu inves-
tieren.

Zunachst also zum ,Herzstiick”
Ihrer Kabine, der Behandlungs-
liege. Ihre Kunden miissen da-
rauf bequem Platz nehmen und
perfekt liegen konnen. Fiir Sie

selbst sollte die Liege nicht nur
optimal funktional sein, sondern
sie sollte Thnen auch einwand-
freies ergonomisches Arbeiten
ermoglichen. Hier allein unter
Kostenaspekten die Entschei-
dung zu treffen wire falsch ge-
dacht. Denn als Arbeitsgerat
begleitet Sie die Liege mindes-
tens die nichsten zehn Jahre
—und das nahezu jeden Tag.
Fiir welchen Liegentyp Sie sich
entscheiden, das wiederum soll-
ten Sie von Ihrem Behandlungs-
spektrum abhingig machen.
Wollen Sie iiberwiegend Ge-
sichtsbehandlungen, Manikiire
und Fufdpflege/Pedikiire anbie-
ten? Dann empfiehlt sich eine
klassische Kosmetikliege. Ha-
ben Sie sich jedoch dazu ent-
schlossen, neben der klassischen §
Gesichtskosmetik auch Massa-
genim Riickenbereich oder Ganz-
korpermassagen anzubieten, so :
sind Sie mit einer Wellnessliege ¢

zimmytw:

Foto

Garantierte Qualitat

BeiGharieni haben Sie die Gewshr B

auf hochste Qualitat. Denn alle
unsere Behandlungsliegen und

Die Kabinen -

vt Y tigli-
MB%;?Z%W

Behandlungstiirme tragen das Siegel
.Made in Germany"; und dieses wird vom

TUV Nord regelmaBig tiberpriift.
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KOSMETIK-KABINE ,,FACE“

besser beraten, da ein solches
Modell fiir diese Treatments op-
timal einsetzbar ist.

Was den apparativen Bereich
anbelangt, so empfiehlt es sich,
vor dem Kauf eines Verdamp-
fers erst einmal zu entscheiden,
mit welcher Praparate-Firma
Sie zusammenarbeiten wol-
len. Denn viele Firmen setzen
bei ihren Standardbehand-
lungen nur heile Kompres-
sen und keine Dampfgerite
ein. Benotigen Sie jedoch als

special offer

Grundausstattung neben einem
Biirstenschleifgerat und einer Lu-
penlampe auch einen Verdamp-
fer, dann denken Sie iiber die
Anschaffung eines platzsparen-
den Behandlungsturms nach,
der sich jederzeit um weitere
Optionen aufstocken lasst.

In Ihre Uberlegungen hinsicht-
lich Behandlungsliege, appara-
tiver Ausstattung und Mobiliar
sollten Sie aber auch die Lage
Ihres Studios sowie mogliche
Konkurrenz mit einbeziehen.

Diese Kabine bietet Ihnen alle be-
notigten Grundgerate, um einen Ar-
beitsplatz fiir die Gesichtsbehandlung
einzurichten.

SeluilerInnen
Vorteilspreis

3.199 €

statt 3.770,90 €
Katalogpreis

Kabine bestehend aus:
Kosmetikliege SL XP 2, weifl + 2 Frotteesatze / Verdampfer Aluvap Junior /
Geratewagen Lamica mit 3 Fachern + Ringlupenleuchte / Hocker, rund




Wie sieht die Ausstattung Ihrer
Mitbewerber aus? Was konnen
Sie in Ihrem Studio anders bzw.
besser machen? Und in einem
eher noblen Stadtviertel werden
die Anspriiche der Kunden an

gen Gegend.

Beratung durch unseren Auf3endienst

| n Zeiten des Internet-Handels scheint es fast schon
old school, wenn man beim Verkauf von Au3endienst-
Mitarbeitern spricht. Aber diese Fachleute gibt es tat-
sachlich noch —auch bei Gharieni - und das aus gutem
Grund. So beraten Sie unsere AD-Experten nicht nur
hinsichtlich Ihrer Einrichtung, sondern sie geben [hnen
auch wichtige Tipps, durch die Sie unter Umstanden
bares Geld sparen.

Sollten Sie zum Beispiel die Raumlichkeiten fir Ihr
Studio umbauen wollen, konnen Sie bereits VOR dem
Umbau mit uns in Kontakt treten. Denn bei einem Stu-
diobau gibt es Einiges zu beachten; und hier stehen
Ihnen unsere Experten gerne mitihrem Know-how zur
Seite. Welche Grof3e empfiehlt sich beipielsweise fiir
eine Kabine? Wo genau sollten Stromanschlisse und
Wasseranschlisse gelegt werden? Welche Liege passt
Uberhaupt in die Kabine? Und ist hinsichtlich der Ar-
beitsablaufe wirklich alles ergonomisch durchdacht?
Einsolches Beratungsgesprach garantiertlhnen,dass
Sie nachher keine bésen Uberraschungen erleben,
die Sie bei lhrer taglichen Arbeit standig aufs Neue
behindern; und die eventuell dann kostenintensivum-
gebaut oder nachgeristet werden mussen.

die Ausstattung und Optik eines
Kosmetik-Institutes andere sein,
als in einer weniger kaufkrafti-

Eine hochwertige Ausstattung
rechnet sich also nicht nur in

2 %WW‘L‘

Bieten Gie

puncto Qualitiat und Funktiona-

litat sondern unter Umstianden — mehr als Hwe
auch hinsichtlich Ihrer Konkur- ~ Mithewerber!
renzfahigkeit. — So ausgeriistet,
konnen Sie erfolgreich durch-
starten! ’
_‘_‘--.{-j 12 'z:\-
U713 N\ g i
LI NG
1458 15 208 &
145 = A | |

T

Gerne begehen unsere Berater auch lhre neuen Stu-
dioraume gemeinsam mit lhnen, um diese in Hinblick
auf lhre kiinftigen Behandlungen zu checken. Sofern
Sie sich fiir eine Ausstattung von Gharieni entschei-
den, ist dieser Service kostenlos fir Sie.

Immer wieder werden wir auch fur komplette Planun-
gen ganzer Studios mit mehreren Kabinen angefragt.
Hier arbeiten wir dann mit professionellen Innenaus-
statternzusammen, an die wir Sie gerne weitervermit-
teln. Auch dort ist bei Bestellung der Innenausstat-
tung die Planung weitestgehend kostenfrei im Rah-
men des Kundenservices beinhaltet. - Sie kdnnen so
bares Geld sparen, das Sie dann lieber in |hre Ein-
richtung investieren sollten.

Stehen Sie noch ganz am Anfang lhrer Planung und
sind unsicher, was |hre Ausstattung anbelangt? Dann
lassen Sie sich ganz unverbindlich von uns an unse-
rem Stand auf einer Messe beraten (Messe-Termine
finden Sie auf www.gharieni.de). Oder vereinbaren
Sie einen Termin an den Gharieni-Standorten in
Moers - Telefon: 02841/88300-0- oder Ettlingen bei
Karlsruhe - Telefon: 07243/3322-363. Wir freuen uns
auf Ihren Besuch!

Gharieni Magazin Young Professionals
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Meege: Lassen

Cie cich wicht

8

ablonleen!

Nirgendwo sonst haben Sie die Moglichkeit, sich so um-
fassend iiber Behandlungsliegen, Kabinenmobiliar und
-equipment zu informieren wie auf einer Fachmesse.
Zudem konnen Sie hier alles ,life” erleben und - ganz
besonders wichtig - Liegen selbst ausprobieren. Doch
Vorsicht! Ein Messebesuch nach dem Motto ,, Mal sehen,
was es da so gibt” ist garantiert die falsche Strategie ...

eauty-und Nail-Produkte,
Make-up-Vorfithrungen

und Accessoires — die

Verlockungen und Ablenkungen
auf einer Messe sind riesig —
und damit aber auch die Gefahr,
am Ende des Tages kaum etwas
von dem erreicht und erledigt zu
haben, was Sie

Gharieni Magazin Young Professionals

Fur einen erfolgreichen Messebesuch

sich vorgenommen hat-
ten. Der ,worst case” ist
jedoch unter Umstanden,
dass Sie mit einer (grofde-
ren oder gar grofden) An-
schaffung heimkehren,
die Sie gar nicht geplant
hatten und die sich spater
dann in Threm Studio als un-
notig, unpraktisch oder viel-
leicht sogar qualitativ minder-
wertig herausstellt.

Ein solcher Spontankauf ist
gerade auf einer Messe schnell
getatigt. Denn kaum etwas ist so
verlockend wie ein ,,supergiins-
tiges Messeangebot — nur hier
und heute”! Wirkt der Verkaufer
zudem sympathisch und kann er
im Gesprach tiberzeugen, hat
man schnell einen Kaufvertrag
unterschrieben ...

ben, Trenuen

Qwﬁ'w 5/445"/7‘04/ WTP@fﬁomﬁ.

Wenn Sie 2u zweit eine Megse besuchen
wudd wickt die gleichen Gvdereesen ho -

e cich wind vereinbaren

Damit all das nicht passiert und
Sie nach der Messe sagen kon-
nen: ,,Der Besuch hat sich echt
gelohnt!”, ist auch hier eine ak-
ribische Planung unverzichtbar.

Die Ziele genau kennen

Bei einer Neugriindung tauchen
viele Fragen auf. Da hat man
schnell etwas vergessen oder gar
nicht erst in Betracht gezogen.
Je genauer Sie aber wissen, wo-
riiber Sie sich informieren wol-

Fortsetzung auf S. 11
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Messetermin im Kalender notieren und freihalten.

Ausstellerverzeichnis auf der Messe-Homepage
checken und die Hallen und Standnummern der in
Frage kommenden Firmen notieren.

Anfahrt kléren (bei Anreise mit dem Zug an Sitzplatz-
reservierung denken).

Zeitplan fur die Anreise festlegen.

Ubernachtung buchen (sinnvoll ab etwa 200 km
Entfernung zum Messe-0rt).

Die zu besuchenden Firmen und Messeveranstal-
tungen festlegen.

Einen groben Zeitplan erstellen.
Den Fragenkatalog schriftlich erstellen.

Visitenkarten in ausreichender Zahl (falls vorhanden),
Notizblock und Stift bereitlegen.

Einen kleinen Trolley fiir Kataloge und Info-Material
bereitstellen.

O

O

Vorab online fiir die Messe registrieren (erspart las-
tiges Warten am Messeeingang).

Nachweis der Legitimation fiir den Besuch einer Fach-
messe bereitlegen.

Egal, ob fiir die online-Anmeldung oder am Messe-
schalter - bei einer Fachmesse miissen Sie sich als
Profi legitimieren. Als Nachweis anerkannt ist

bei Selbststandigen: der Gewerbeschein, der Auszug
aus dem Handelsregister oder eine Bescheinigung
vom Finanzamt.

bei Angestellten: eine aktuelle Bescheinigung des
Arbeitgebers, die erste Seite des Anstellungsvertra-
ges oder die aktuelle Gehaltsabrechnung (der Ver-
dienst kann geschwarzt werden).

bei Schiilern: eine Schulbescheinigung, ein giltiger
Fachschilerausweis oder das Zeugnis der Berufs-
fachschule.

Achtung: Zertifikate gelten fiir die Registrierung nicht!

MMMW

Hallenplan und Ausstellerverzeichnis besorgen

Die Nummern der Messestande |hrer Liste zur
Kontrolle mit dem Austellerverzeichnis abgleichen
(manchmal kann es zu Anderungen kommen).

.Pfad” erstellen: Messestande der relevanten Fir-
men in den Plan eintragen. Dabei méglichst nach
Prioritat vorgehen.

Fragenkatalog parat halten.

O 00 0O O

Auch daran denken:

Info-Materialien und Kataloge der Anbieter mit-
nehmen.

Nach Konditionen fragen und diese notieren (fiir den
spateren Vergleich).

Visitenkarten von Gesprachspartnern mitnehmen

Eventuell mit dem Anbieter einen Termin in dessen
Ausstellungsraumen vereinbaren.

Bei Bedarf einen Termin mit dem AufBlendienst der
Firma in Ihren Raumlichkeiten vereinbaren.

© GHAR{END)



special offer

EEE
FuBpflegekabine FEET Il

Eine professionelle FuBpflegeeinrichtung
optimiert Ihre Leistungsfahigkeit und stei-
gert die Attraktivitat lhres Studios - die
besten Voraussetzungen fur eine optimale
Kundenbindung.

Kabine bestehend aus:

- Lina alu select podo 2, ein- bzw. zweifarbiges Kunstleder frei
wahlbar mit FuBtaster, zweimotorig

+ Trolley GL 60 weiB mit LED Lupenleuchte weif

- Nasstechnikgerat Alfa Spray Pro 40d

+ Hocker mit rundem Sitz, ein- bzw. zweifarbiges Kunstleder frei

wahlbar

SehilerTnney
Vortailspreis

4450 ¢

statt 3,280 €
Katelogprais

M b .I
0 ll 6 Mobile Care "Einstieg” - Mobile Care "Premium-Nass” - Mobile Care "Premium-Trocken”

Der ideale Begleiter flir den Hausbesuch. Handlicher Koffer mit Moglichkeit der Lampenaufhangung. Und das
a r/ 6 Ganze auf einem Trolley, der den Transport zu Ihren Kunden riicken- und krafteschonend erleichtert.

-— -—

| -~ -
SehilerTuney N SehiilerTungy N SehilerTuney N
Vortsilsprais N | Vortsilsprois N | Vortsilsprais N

1.350 € \ 2.299 £, 2.150 €,

sttt 1,553 € 4 : : . statt 2,744 € 1 e statt 2,943 € 1

Katalogprs; / 1 b Katalogprs; V4 | Katalogprs; V4
" 9[7"(%5’ ’ | Ay 9preis ’ | 9preis ’

N -

Einsteiger-Trocken-Set bestehend aus: Premium-Nass-Set bestehend aus: Premium-Trocken-Set bestehend aus:
- FuBpflegegerat Alfa Air Pro 30d - FuBpflegegerat Quantus 40T - FuBpflegegerat Alfa Air Pro 30d

- Koffer mit Trolley - Koffer mit Trolley - Koffer mit Trolley

+ Arbeitsleuchte - Arbeitsleuchte - Arbeitsleuchte
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len, desto detaillierter konnen
Sie den Messebesuch planen
— und umso kenntnisreicher
sind Sie anschlief3end. Auch in
diesem Fall ist also Brainstor-
ming angesagt. Notieren Sie
sich deshalb alles, was Thnen
zu den nebenstehenden Fragen
einfallt. Spater konnen Sie dann
ruhig noch einmal nach wichtig
und unwichtig(er) sortieren und
eventuell streichen.

Gezielt suchen

Wissen Sie also, was Sie an
Mobiliar und Equipment beno-
tigen und welche Anbieter fiir
Sie in Frage kommen, geht es
an die Recherche im Internet.
Informieren Sie sich auf den
Websites der jeweiligen Firmen
iiber die Produkte, die Sie favo-
risieren. Notieren Sie sich dazu
alles Wichtige nach Anbietern
und Produkten getrennt. Erstel-
len Sie dann anhand dieser In-
fos Ihren Fragenkatalog. Denn
schon vor Ort alle Fragen parat
zu haben, zahlt sich aus. Sie
wissen dann genauer

e worauf es fiir Sie ankommt,
ewonach Sie gezielt schauen
wollen,

e fiir was Sie eine detailliertere
Beratung benétigen.
Auflerdem koénnen Sie im Ge-

e Will ich mir Anre-
gungen holen? Wenn ja
welche, bei wem?

e Worlberwillich mich auf der
Messe konkret informieren?
® Welche Anbieter kommen
fur mich in Frage?

® Bei wem mochte ich mich
beraten lassen?

® Gibtes Themen, tiberdieich
mich auf Messe-Veranstaltun-
gen informieren kann?

e Was willich nach dem Mes-
sebesuch wissen, was ich jetzt
noch nicht weif3?

sprach auf den Messestinden
zielgerichteter nachfragen. Ein
Beispiel hierfiir ist der ,After
Sales Service", der besonders
beim Kauf einer Behandlungs-
liege entscheidend sein kann.

Gut zu wissen ...

Auf Messen finden sich auch
Importfirmen, die keinen sol-
chen Service bieten. Deshalb
konnen sie ihre Produkte auch
preiswerter anbieten als Her-
steller mit einem Kundendienst
und Beratung vor Ort.

Damit Sie nach dem Kauf einer
Liege oder Kompletteinrichtung

Y/

keine unliebsamen Uberra-

schungen erleben, ist es gut

zu wissen, nach welchen Be-
dingungen Sie sich bei Anbie-
tern erkundigen sollten. In die-
sem Fall sind das:
e Garantie vor Ort
e Aufendienst im Bedarfsfall
¢ Ersatzteileinbau vor Ort
e Anlieferung der Waren durch
eigene Mitarbeiter
Erhalten Sie hier Antworten wie
,Da geht nichts kaputt“ oder
,Das lasst sich schnell selbst
reparieren” und auch ,Wir lie-
fern per Spedition” zeigt dies,
dass es mit dem Service nicht
weit her ist. Aber selbst, wenn es
einen Reparaturdienst gibt, soll-
ten Sie sich in der Garantie-
Erklarung nach dem ,Kleinge-
druckten” erkundigen. So kann
darin festgelegt sein, dass im
Fall einer Reklamation Sie als
Kunde die Fahrtkosten fiir den
Reparaturservice oder — noch
teurer — den Transport etwa der
Behandlungsliege zur Repara-
tur selbst {ibernehmen miissen.
Es stellt sich also die Frage, ob
sich ein enstprechender preis-
giinstiger Kauf auf Dauer tat-
sachlich rechnet. — Mit umfas-
sendem Know-how kénnen Sie
also Thre Kaufentscheidungen
wirklich gut iiberlegen.

mLeren

Cie cich

Acht wing !
+Hier lawern
versteckle
Kosten

Gharieni Magazin Young Professionals
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o'{&l" Mit Tattoo & Beauty

Mitihrem , Lasmiranda Tattoo & Beauty” entschieden sich Robyn
und Lisa Kittlich fir eine auBergewohnliche Kombination - und
das Konzept ging auf. Das Studio im baden-wiirttembergischen
Herrenberg hat sich innerhalb kurzer Zeit zu einem echten

Erfolg entwickelt.

te auf morgen® standen
Robyn und Lisa Kittlich vor
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in dem sie arbeiteten, iiberneh-
men oder gehen? Robyn hatte
hier ihre Ausbildung zur Tattoo-
Artistin absolviert, wahrend
Lisa neben ihrer Ausbildung
an einer Fachschule fiir Kosme-
tik das Studio als Shop-Mana-
gerin leitete. Der kurzfristig an-
gekiindigte Ausstieg des Inha-
bers forderte eine rasche Ent-
scheidung, und die Beiden nah-
men die Herausforderung an.

Eine echte Aufgabe

Allerdings entsprach das Stu-
dio so ganz einer Tattoo-Loca-
tion fiir ,harte Manner® — und
damit tiberhaupt nicht den Vor-
stellungen von Lisa und Robyn;
und nach wochenlanger Pla-
nung war dann klar: ,,Das Studio
musste total verandert werden.
Es sollte ein exklusives Ambien-
te bekommen®, berichtet Lisa.
,Denn wir wollten neben Tattos
auch Beauty- und Wellness-

Treatments anbieten. Deshalb
begann Anfang vergangenen
Jahres ein Komplettumbau. Ne-
ben verdnderten Raumlichkei-
ten wollten wir aber auch eine
Top-Ausstattung; zum einen,
um unseren Kunden ein wirkli-
ches Spa-Feeling zu bieten und
zum anderen, um gut arbeiten
zu konnen®, erzahlt sie weiter.

Anders als geplant

Auf einer Messe entdeckten sie
dann die Liegen von Gharieni.
,Das war Liebe auf den ersten
Blick®, lacht Lisa, und die gute
Beratung {iberzeugte die Beiden
restlos, obwohl sie urspriing-
lich einfachere Behandlungs-
stiihle im Blick hatten. So fiel
die Kaufentscheidung nicht nur
fir die zwei Wellnessliegen
MLW Classic sondern auch fiir
zwei Lupenleuchten, Trolleys
und Arbeitshocker.

Im August eroffneten Lisa und
Robyn ihr Lasmiranda Tattoo
& Beauty. Nahezu zeitgleich
schloss Lisa ihre Ausbildung zur
Kosmetikerin und Visagistin ab.
Waren bis dahin tiberwiegend
Manner Kunden des Studios,



sind es heute vor allem Frauen,
und deren Resonanz auf das An-
gebot ist grofd. — Das Fazit von
Robyn und Lisa gut ein Jahr nach
der Neueroffnung: ,,Unser Weg
war genau richtig ebenso wie un-
sere Anschaffungen. Die Liegen

von Gharieni sind ein echtes
Highlight. Durch ihre optimale
elektrische Vestellbarkeit ermog-
lichen sie uns leichtes, zeitspa-
rendes und gleichzeitig riicken-
schonendes Arbeiten — egal ob
bei Tattoos oder Beauty-Treat-

special offer

KORPER- UND GESICHTSKABINE , BODY&FACE“

ments. Zudem schwarmen un-
sere Kunden von dem einmaligen
Liegekomfort, den ihnen das be-
heizbare Softpolster bietet. Und
mit ihrem exklusiven Design
passen die Liegen einfach per-
fekt in unser Ambiente!*
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Body

Eine Kabine, die die Mdglichkeit sowohl der Gesichtsbehand-
lung als auch optimaler Korperbehandlungen wie Massage,
Enthaarung und Hot-Stone etc. ermdglicht.

ace

SclhiilerTnnen
Vorteilspreis

3.890 €

statt 4.393 €
Katalogpreis

Kabine bestehend aus:
Wellnessliege MLE in\Wenge + 2 Frotteebezil
Dentalax / Square Trolley.i




Vor dem Neustart bedenken

Mit dem Tag der Eroffnung lhres

Studios direkt voll ausgelastet zu

sein, konnen und sollten Sie nicht erwar-
ten. Das bedeutet, dass Ihre Ausgaben die
Einnahmen sehr wahrscheinlich Gber-
steigen werden. Fir diese Anlaufphase,
flr die sechs bis zwolf Monate realistisch
sind, benotigen Sie also ein finanzielles
Polster. Ihre Reserven missen aber nicht
nur die ., Betriebsmittel” abdecken - also
Miete, Nebenkosten, Telefon, Versicherun-
gen und laufende Wareneinkaufe -, son-
dern auch lhren Lebensunterhalt.
Nehmen Sie deshalb Ihre Lebenshaltungs-
kosten unter die Lupe und machen Sie eine
Checkliste fir die Betriebskosten. Damit
wissen Sie nicht nur genau, wie viel Geld
Sie wirklich benotigen und wo Einsparpo-
tenzial vorhanden ist, sondern Sie konnen
auch lhre finanziellen Maoglichkeiten fur
Ihre Anschaffungen realistich einschatzen.
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Die Griindung eines eigenen Studios geht richtig ins Geld, und es
stellt sich die Frage, wie die Investitionen finanziell ,,gestemmt”
werden sollen. Oftmals ist deshalb beim Kauf der Preis allein
entscheidend. Aber billig und gut gibt es bekanntlich kaum.
Deshalb ist finanzieren mit Kopfchen angesagt.

attirlich sollen und miis-
sen Sie bei der Aus-
stattung Ihres Studios

die Kosten im Auge behalten.
Das ist mindestens genauso
wichtig, wie sich vor leichtfer-
tigen Ausgaben zu hiiten. Hier
jedoch an allen Ecken und En-
den zu sparen, ist der falsche
Weg. Denn Sie benétigen ein
Equipment, das nicht nur hin-
sichtlich Qualitdt und Funkti-
onalitit iiberzeugen muss, es
sollte IThnen auch gefallen. Denn
schlieflich werden Sie die
nichsten Jahre nahezu tagtig-
lich damit arbeiten. All das aber
hat bekanntlich seinen Preis ...

Nicht das Konto iiberziehen!

Sicher, ein Barkauf hat seine
Vorteile. Es lasst sich ein Ra-
batt aushandeln. Bei Zahlung
innerhalb von 10 bis 14 Tagen
kann Ihnen ein Skonto von iib-

licherweise 1,5 bis 3 Prozent
gewahrt werden. Es fallen keine
Bearbeitungsgebiihren wie etwa
bei einem Kreditvertrag an, und
Sie miissen weder monatliche
Tilgungsraten noch Zinsen
zahlen.

Doch selbst wenn Sie in der ange-
nehmen Situation sind, Gber

Unsere ,special offers” ...
.. in diesem Magazin bicton
Fhunen eine ,Slarthiffe . Mitdie -
<sen Wa-fm armé'ﬂ&}chm wir e<
Stuen, :Zw qualitotiv gute wad
opisch i wzwemle
zﬁmﬁﬁm Komm
werben. Naftirlich erhallen Sie als
Setiilerinnen/Schiler ater awch alle
wnoleren Prodlukte ans wnserem Ko—
Talog 2u Conolerteonditionen. So
lbnuen Sie Pure Kosten elngren -
zen, OHNE sufein Wém&s/\m—
tiente verzichton 2w miecen !
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ein ,dickes” Sparbuch zu ver-
fligen und damit alles oder vie-
les direkt bezahlen zu kénnen
— tiberlegen Sie genau, ob nach
allen Ausgaben geniigend finan-
zielle Reserven tibrigbleiben.
Denken Sie dabei auch daran,
dass immer einmal etwas Unvor-
hergesehenes eintreten kann
wie etwa eine teure Autorepara-
tur. Ist fiir solch einen Fall dann
noch genug Geld vorhanden?
Aber unabhéangig davon, ob Sie
tiber mehr oder weniger Geld fiir
den Start in die Selbststandig-
keit verfiigen, die Uberziehung
Ihres Girokontos sollten Sie
unbedingt vermeiden; und das
gleich aus mehreren Griinden:
e IstIhr Konto leer, so sind Sie
auf einen Dispositionskredit
angewiesen. Dieser kann Sie bis
zu 12 Prozent Jahreszins kosten.
¢ Noch teurer wird es, wenn
Sie Ihren ,Dispo“ {iberziehen.
Je nach Bank werden fiir diese
,geduldete Uberziehung* bis zu
17 Prozent fallig!

e AufBerdem kann dann die
Bank Zahlungen per Lastschrift
von Threm Konto verweigern.
Damit ,platzen® nicht nur regel-
mafbige Abbuchungen, sondern
es fallen auch zusatzliche Bear-
beitungsgebiihren an.

¢ Auch kénnen Sie nicht mehr

mit [hrer Kreditkarte bezahlen
und es fallen zusatzliche Mahn-
gebiihren an.

¢ Und je ofter und langer Sie
Ihren Dispo iiberziehen, desto
weniger kreditwiirdig werden
Sie fiir Ihre Bank.

Gegen eine Uberziehung Ihres
Kontos sprechen zudem die der-

Finanzieren mit Gharieni

Um lhnen den Einstieg in die Selbststandigkeit
so optimal wie es geht zu ermaglichen, bie-
ten wir verschiedene Finanzierungsoptionen.
Profitieren Sie von giinstigen Bedingungen,
und finanzieren Sie lhre Traumausstattung mit
unseren Partnern oder direkt mit uns.

zeit sehr moderaten Zinsen fiir
einen Kredit; und das gilt tibri-
gens auch fiir einen Barkauf.
Ein auf Sie zugeschnittener Ra-
tenkredit ebenso wie Leasing
koénnen deshalb eine perfekte
Alternative fiir Sie sein. Erkun-
digen Sie sich bei Ihrer Bank ...
oder bei Gharieni (s. Kasten).

Finanzierung iiber 0%-LEASING
Bei dieser Finanzierungsvariante zahlen Sie den normalen Katalog-
preis, erhalten jedoch eine mafigeschneiderte Finanzierung OHNE

EMﬂM‘@S

Zinsaufschlag. Dabei konnen Sie wahlen zwischen Raten mit 36 oder 48 Monaten
Laufzeit. Die Zinsen, die bei der Partnerbank anfallen, zahlen wir gern fir Sie.
Da Leasing bei einem Neustart jedoch oft mit Schwierigkeiten aufgrund
fehlender Bonitat verbunden ist, haben wir noch eine zweite Eigenfinanzie-
rungsvariante fir Sie ausgearbeitet:

GHARIENI SELECT FINANZIERUNG

Auch hier missen Sie keinerlei Zinsen zahlen, sondern nur den reinen

Katalogpreis (ohne Rabatte). Der Vorteil dabei ist, dass keine Boni-
tatsprifung erfolgt. Diese Finanzierung ibernehmen wir. Sie ist auf einen
Betrag von 4.800 Euro netto beschrankt und kann auf 24 Monate ausgelegt
werden.

Sprechen Sie wns an, damit wir gemeinsam eine optimale (bswng fiir Sie frnolen !

Gharieni Magazin Kosmetik-Edition
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special offer

DEPILATION

Die Depilation gehort zuden Grundbehandlungen

'Y in der professionellen Kosmetik.
Mit unserem Starpil-Enthaarungsset besitzen
aJLV‘ Sie ein qualitativhochwertiges Behandlungsge-
rat mit auBergewohnlich guter Wachsqualitat.
Nutzen Sie lhren Preisvorteil zum Testen dieser
Qualitatsprodukte. Zusatzlich zum Set-Vorteil-

spreis erhalten Sie noch acht Kartuschen von
uns geschenkt!

SechilerInnen -
Vorteilspreis
169 €
I
+ & Wachspatronen
zus@tzlich, gratis!

STARTER SET QUARZSTEMPEL-MASSAGE

Steigen Sie mit der Quarzstempel-Massage in die mo-
derne Wellnessbehandlung ein! Die Stempel iiberzeugen
durch ausgezeichnete Anwendungsmaoglichkeit. Und
das besondere Plus: Im Gegensatz zu den bekannten
Krauterstempeln lassen sich diese wiederverwenden.

Einfiilhrungskurse fiir die Quarzstempel-Massage finden
deutschlandweit statt. Einfach Termin erfragen. Bei Kauf
eines Sets ist der Kurs kostenlos.

- -
:' f._ '
Sk

Warmewanne mit 1,5 kg Spezialsand / 4 Quarzstempel, klein /
4 Quarzstempel, mittel / 6 Quarzstempel, groB3 / Schutzhtllen PU-Beschichtet

Set bestehend au

Set bestehend aus:

2 Wachspistolen / 2 Aufladestationen /

8 Wachspatronen (in den Sorten Azulen,
Honig, Olive und Algen) + 8 Patronen gratis /
100 Vliesstreifen und Pflegeprodukte

Massage

ScliilerTunen
Vorteilspreis

M9 €

statt 399 €
Katalogpreis



Vorsicht beim Internetkauf!

Das Internet halt verlockend giinstige Angebote bereit - auch
fur die Einrichtung von Kosmetikstudios. Allerdings ist hier die
Chance grofB3, dass der Kauf ein Reinfall wird.

osmetikliege, Bedamp-
fer und Lupenlampe im
,package fiir gerade

mal 1.000 Euro oder knapp da-
riiber? Im Internet keine Selten-
heit. Doch was auf den ersten
Blick als echtes Schndppchen
erscheint, hat seine Tiicken.

Viele Firmen setzen rein auf den
Verkauf im World Wide Web.
Sie bieten also weder Ausstel-
lungsrdume an, noch sind sie
auf Fachmessen vertreten. Das
bedeutet: Sie als Kunde kon-
nen nichts ausprobieren und
selbst tiberpriifen. Unbeant-
wortet bleiben damit wichtige
Fragen wie: Ist die Liege stabil
und bequem? Laufen ihre Moto-
ren leise und reibungslos? Wie
gut sind die Néhte des Polsters
verarbeitet? Sind Helligkeit und
VergroBBerung der Lupenlam-
pe wirklich optimal? Hélt sie
die eingestellte Position? Lasst
sich der Trolley problemlos
verschieben? — Entspricht das
gelieferte Produkt dann nicht
Ihren Erwartungen oder gefallt
es Ihnen ,live” einfach nicht, so

haben Sie ein Problem. Denn
Sie kénnen nicht wie sonst,
etwa wenn Sie ein Paar Schuhe
online gekauft haben, Ihre Be-
stellung einfach zuriicksenden.

Eingeschrankte Rechte

Waihrend Endverbraucher um-
fangreiche Riickgaberechte be-
sitzen, sieht es fiir gewerbliche
Kunden — und das sind Sie mit
Ihrem Studio und dem dazu er-
forderlichen Konto — deutlich
schlechter aus. Hier besteht nur
ein eingeschrinktes Riicktritts-
recht,und daskann teuerwerden.
Hinzu kommt, dass ein Grof3teil
der von reinen Internet-Firmen
angebotene Waren in Fernost
produziert werden. Das schlagt
sich zwar positiv auf giinstige
Preise nieder, in puncto Qualitat
und Haltbarkeit lassen diese
Produkte jedoch erfahrungsge-
méf deutlich zu wiinschen tibrig,
Und ist zum Beispiel die Liege
einmal defekt, fehlen bei entspre-
chenden Anbietern hiufig Au-
Bendienstmitarbeiter, die sichum
einen Service vor Ort kiimmern.

Gerade das st aber extrem wich-
tig. Denn fallt Ihre Liege aus,
kostet Sie das Zeit und Geld, vor
allem dann, wenn die Garantie
abgelaufen ist. — Sich einen se-
ridsen, wenn auch teureren An-
bieter zu suchen, rechnet sich
also mittelfristig auf alle Fille!

Echte Lorfeile !

Beim /(AIA%W L
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Alles anf

Auf unserer
neuen Website

eine benutzerfreundliche

Navigation, umfassende
Infos und ein frisches Design
— all das und vieles mehr bietet
die neue Website von Gharieni.
Sie wollen sich einen Uberblick
iiber unser gesamtes Sortiment

wie die dazu moglichen Ausstat-
tungsextras — alles ausfiihrlich
beschrieben.

e unsere Wellness Konzepte
plus Zubehor, speziell konzipiert
fiir das innovative Gharieni Spa-
Equipment.

e unsere aktuellen Kataloge,
Magazine, Broschiiren, Flyer
und Videos — alles zum kosten-
losen Download.

Gehen Sie auflerdem mit uns
yauf Reisen“: Top Beauty-Loun-
ges und Spas in aller Welt, aus-

einen Blick ! verschaffen? Sie suchen ein ¢ hochwertige Behandlungs- gestattet mit Behandlungs-
»Schniappchen® oder bendtigen tiirme, Stithle, Lampen ebenso liegen und Kabinenmobiliar
schnell und unkompliziert et- wie Gerate fiir Kosmetik, Spa, von Gharieni, haben ihre Tiiren
was fiir Thr Institut und Thre Fufipflege und Hygiene. fir Sie geoffnet. Lassen Sie
Treatments? Dann sind Sie auf ¢ ein umfangreiches Sortiment sich von den edlen Fotos inspi-
unserer Website genau richtig!  an Liegen-Zubeho6r und Artikeln  rieren ...
Mit nur wenigen ,Klicks” fin- fiir [hre Treatments ,von Kopf Surfen Sie los! Tauchen Sie ein
den Sie: bis FuRR®. in die Welt von Gharieni, und
e unsere Behandlungsliegen e alles{iber unsere Leistungen, nutzen Sie per Telefon den ,di-
und Einrichtungsmobel fiir Kos-  unseren Service und natiirlich  rekten Draht“ zu uns oder unser
metik-Institute, Wellness-Loun- ,,IThren“ Ansprechpartner fiir Online-Formular unter:
ges und Fufdpflege-Studios so- eine individuelle Beratung. www.gharieni.de.
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GHARLEND)

lhr Einrichtungsspezialist
fur Kosmetik, Fu3pflege,
Spa und Wellness.
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99 Die MLW F1 Soft von Gharieni...

...ist fiir uns in mehrfacher Hinsicht ein echtes Highlight. Durch ihre optimale, elektrische Verstellbarkeit ermoglicht
uns die Liege bei jeder Art von Behandlung leichtes und gleichzeitig riickenschonendes Arbeiten. Zudem schwir-
men wirklich alle unsere Kunde von dem einmaligen Liegekomfort, den ihnen das beheizbare Softpolster bietet.

Und auch mit ihrem exklusiven Design passt die MLW F1 perfekt zu unserem Tattoo & Beauty Studio.”

Robyn Cher Klittich (links) und Lisa Klittich (rechts), Lasmiranda Tattoo & Beauty, Herrenberg-Giiltstein

Wellnessliege

MLW F1 Soft

ab € 97,90 mtl.*

Q‘

*Preis bezieht sich auf Liegen-Variante MLW F1 Soft medium. Monatliche Leasingrate bei ei-
nem 0%-Leasingvertrag. Preis in Euro, zzgl. MwSt. und Transportkosten ab Werk Moers (150,- €
bundesweit, Festland). Vollamortisation ohne Leasingsonderzahlung oder Bearbeitungsgebuhren,
48 Monate Laufzeit, ca. 10 % Restwert. Vorbehaltlich etwaiger Druckfehler und Preiséanderungen.
Es gelten unsere AGB. Verkauf nur an Gewerbetreibende.

Gharieni Group GmbH // +49 2841-88300-65 // info@gharieni.com // www.gharieni.de




